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1. Документы для презентаций инвестору и зачем они нужны

Главные документы:

1. Один из самых важных документов - Elevator Pitch (он же может выступать как тизер). Это короткая презентация проекта в общих чертах, которая должна осветить все его положительные стороны и заинтересовать инвестора. С Elevator Pitch выступают на т.н. “Питчинг-сессиях”.
2. Full presentation (расширенная презентация). Ваш проект с описанием всех деталей.
3. Финансовая модель. Предложенная финансовая модель достаточно подробная и освещает почти все финансовые аспекты деятельности предприятия. От фаундеров требуется умение грамотно спрогнозировать указанные показатели.
4. Executive Summary (Резюме проекта). Весь ваш проект на одном слайде. Подойдет для продвижения проекта в условиях крайне ограниченного времени.


Дополнительные документы (могут потребоваться по запросу):

1. Exit Strategy. Инвесторов интересует, смогут ли они вывести свои средства из вашего проекта через несколько лет - хорошо, если у вас есть предложения на этот счёт.
2. Медиаплан - продвижение вашего продукта с использованием всех возможных каналов связи. Важно - медиаплан должен разрабатывать медиа-специалист. Без опыта работы в данной сфере можно приблизительно рассчитать затраты и эффективность плана, а потом очень сильно прогореть. Предложенный медиаплан освещает существующие каналы связи и содержит в себе глоссарий.
3. CV. Инвесторов интересуют опыт и профессионализм фаундеров. Подобная CV-карточка - быстрый и удобный способ рассказать о себе.

2. [bookmark: _heading=h.gjdgxs]Юридические документы

1. Пример устава ООО
2. Если есть желание выбрать типовой устав, можно воспользоваться порталом https://service.nalog.ru/statute/ Система генерирует устав за минуту на базе нескольких ответов на вопросы
3. Список документов для ООО не требуется фаундеру. Регистрация ООО под ключ в Москве стоит в пределах десяти тысяч, это лучше делегировать
4. Пример NDA (соглашение о неразглашении) + основная информация по тонкостям NDA. NDA действует только в случае существования режима коммерческой тайны на предприятии.
5. Пример условий в сделке от инвестора
6. Пример условий в сделке от фаундеров 
7. Список Due Diligence для аудиторов (есть нарушения или нет)
8. Список DD для инвесторов (перспективный проект или нет)
9. Пример Term Sheet (соглашение между фаундером и инвестором)
10. Условия в корпоративных документах для стартапа - оставляем для ознакомления
11. Как подписывать электронные документы - особенно актуально в эпоху пандемии


3. Статьи, полезная информация

1. Пример построения модели управления - презентация в папке
2. Как рассчитать KPI / постановка целей по SMART - презентация в папке
3. Как рассчитать стоимость компании (valuation) - презентация в папке
4. Как рассчитать TAM / SAM / SOM
· ru: https://medium.com/letavc/%D0%BA%D0%B0%D0%BA-%D0%BF%D0%BE%D1%81%D1%87%D0%B8%D1%82%D0%B0%D1%82%D1%8C-%D0%BE%D0%B1%D1%8A%D0%B5%D0%BC-%D1%80%D1%8B%D0%BD%D0%BA%D0%B0-tam-sam-som-e2c15d3f1182
· eng:
https://blog.innmind.com/tam-sam-som-must-know-terms-for-startups-explained/
5. Ошибки, которые нельзя допускать во время своего питча:
https://blog.innmind.com/worst-startup-pitch-deck-examples-8-critical-mistakes-you-should-avoid/
6. Советы по построению бизнес-плана для стартапов на ранней стадии:
https://blog.innmind.com/how-to-write-a-business-plan-for-an-early-stage-startup-2/
7. Как пропиарить свой	стартап и к кому обратиться за помощью:
https://rb.ru/longread/pr-for-startups/
8. У каких инвесторов искать деньги: простая “карта” - https://vc.ru/finance/205375-u-kakih-investorov-iskat-dengi-prostaya-karta-dlya-molodyh-kompaniy 
9. Где питчить свой стартап:
https://rb.ru/list/gde-pitchit-startup/
+ InnMind Pitching Sessions - https://app.innmind.com/sharktank
10. Примеры оформления Roadmap - https://www.slidesalad.com/product/roadmap-infographics-google-slides-template-designs/ 
11. Виды Roadmap и проблемы при составлении - https://vc.ru/marketing/216978-roadmap-produkta 
12. Сервисы для кастдева: где получить первичный фидбек на свой продукт:
https://rb.ru/list/21-servis-dlya-effektivnogo-kastdeva/
13. Страх, что твою идею украдут - стоит ли опасаться и как подстраховаться https://vc.ru/life/263306-strah-chto-ideyu-ukradut-stoit-li-opasatsya-i-kak-podstrahovatsya 
14. Клубы инвесторов: где искать финансирование:
https://rb.ru/list/clubs/
15. Где найти единомышленников, если есть классная идея:
https://rb.ru/list/together-in-business/
16. Где прорекламировать свой стартап (по большей части бесплатно):
https://vc.ru/marketing/210836-piar-dlya-startapa-25-ploshchadok-s-vozmozhnostyu-besplatnogo-razmeshcheniya-stati
17. Ошибки при построении финмодели - https://rb.ru/opinion/pyat-oshibok-finmodeli/ 
18. Как стартапу преодолеть “долину смерти” - https://rb.ru/opinion/overcome-valley-death/ 
19. Что такое акселератор и зачем они нужны:
https://rb.ru/opinion/akseleratory-types/
20. Как оценить свой стартап (valuation issues)
https://corporatefinanceinstitute.com/resources/knowledge/valuation/startup-valuation-methods/ - статья
https://calculator.innmind.com/ - калькулятор на базе ответов на вопросы
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